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1. Úvod alebo exkurzia do teórie peňazí

V tejto práci by sme radi opísali spôsob, akým sa peniaze v ekonomike dostávajú do obehu aby mohli plniť svoje funkcie. 

1.1.
Genéza peňazí alebo od bartru k e-cash

História ekonomickej aktivity človeka je veľmi úzko spätá s históriou používania všeobecného ekvivalentu výmeny - peňazí. Prepojenie ekonomických činností a foriem peňazí stiera kauzálne vzťahy medzi nimi.
Nedá sa jednoznačne povedať, čo bolo a je hnacou silou. Poháňa rozvoj výroby a obchodu vývoj peňazí alebo je tomu naopak? Túto problematiku by sme nemali vnímať dialekticky, ale ako synergický proces „peniaze-obchod“ alebo „peniaze-výroba“, v ktorom každý prvok je zároveň dôsledkom aj príčinou a spoločne vytvárajú kvalitatívne vyšší systém.

Prvé zmienky o používaní peňazí nachádzame v antickej filozofii. [BACHÁR 1997, s. 7] Predchodcom peňažnej výmeny bol barter - priama výmena jedného tovaru za druhý. Druhým stupňom boli tovarové peniaze. Jednalo sa o všeobecne akceptovaný druh tovaru, ktorý slúžil ako prostriedok naturálnej výmeny v danom čase na danom území - víno, plátno, kožušiny, soľ, kovy, a pod. [JAKÚBEK 1993, s. 128] Obmedzujúcimi faktormi boli hlavne zlá deliteľnosť (dobytok), znehodnocovanie (pivo) resp. zhodnocovanie (víno) v čase, zlá manipulácia (olivový olej). [SAMUELSON - NORDHAUS 1992, s. 229] Od 19. storočia už ako tovarové peniaze vystupovali výlučne zlato a striebro. 

Aj táto forma peňazí má takisto ako iný tovar svoju úžitkovú hodnotu - hodnota peňažného tovaru sa zdvojuje. Stelesňuje sa v nich hodnota ľudskej práce ako spoločenský vzťah (aj na výrobu zlatých mincí a zubárskeho zlata je potrebné vynaložiť ľudskú námahu), ako aj ich výmenná hodnota, čiže funkcia, ktorá tento spoločenský vzťah ohodnocuje. [voľne podľa: MARX 1955, s. 106-116]

Aké mechanizmy viedli k súčasnému stavu, kedy sa väčšina obchodných transakcií vyrovnáva podvojnými zápismi v elektronických bankových systémoch a pojem „národná mena“ stráca svoj význam v spleti medzinárodných finančných transferov? 

1.2.
Peniaze ako prostriedok výmeny, ako platidlo

Ideálne by naše peniaze mali byť prostriedkom výmeny tovarov a služieb bez akejkoľvek vnútornej hodnoty. Funkcia hotovosti ako uchovávateľa hodnoty, ako prostriedku sporenia, nie je zlučiteľná s funkciou všeobecného ekvivalentu.

Čím to teda je, že peniaze si môžu nárokovať na poplatok za ich používanie? Zdá sa, že je to práve tento konflikt medzi funkciou výmeny a prostriedkom sporenia, ktorá dovoľuje peniazom vyžadovať za ich používanie úrok.

Peniaze sú nadradené tovarom a službám v tom zmysle, že držiteľ peňazí nemá nutnosť tieto rýchlo minúť*.
Naproti tomu predávajúci musí čeliť vyššiespomenutým problémom týkajúcich sa straty hodnoty. „Skaza si rýchlo nájde cestu. A keď sa má pokaziť, tak radšej nech tomu, komu to predám“, hovorí ľudová „múdrosť“. Službu, ktorú neposkytnem dnes, už nebudem musieť poskytnúť nikdy. Tu vzniká nadradenosť peňazí nad ostatnými tovarmi a s tým súvisiaci ich nárok na extra poplatok - úrok.

1.3.
Peniaze ako prostriedok uchovania hodnoty - úrok

Keď necháme peniaze „pracovať za nás“, dostávame úrok. Znie to správne a logiky, ale kto vlastne nakoniec platí? Niekto vždy musí pracovať, aby niekto iný mohol mať príjem bez práce. Iba banky tvrdia, že peniaze sa tvoria samé od seba.

Úrok je skrytým poplatkom, bežne obsiahnutým v cenách, ktoré platíme. Rovnako bežne je odratúvaný od našej mesačnej výplaty. Hocijaký obchodník musí do ceny tovarov alebo služieb zarátať úrokové náklady bankám a ostatným veriteľom. Priemyselník musí platiť úrok za kapitál, ktorý kryje jeho aktivity. 

Takýmto spôsobom viac ako 9/10 populácie je nútených platiť vo svojich každodenných výdavkoch omnoho viac úrokov ako sú kedy schopní získať investovaním v banke alebo na kapitálovom trhu. Okolo 5% populácie prijme toľko úrokov, koľko platí. Nezískavajú, ale ani neplatia.

Len veľmi malý počet ľudí, okolo 3% populácie, sú tými, ktorým sa ujde celý zisk. Získavajú to, čo 90% ľudí musí minúť naviac vďaka úroku.


2.
Problematika alebo centrálne banky, dlh a inflácia

Skadiaľ získavajú vlády úžasné sumy peňazí, ktoré spotrebujú? Samozrejme väčšina z nich pochádza z daní; ale vlády často míňajú viac ako sú ochotné vybrať na daniach a tak sú nútené požičať si. 

2.1.
Medzinárodní bankári a financovanie panovníkov

Vývoj peňažných inštitúcií od zlatníckych dielní - cez úschovne cenností - až po medzinárodné bankárske trusty tiež stojí za povšimnutie.

Zlatníci si čoskoro uvedomili, že je možné - pretože zlato je uniformné - pôvodnému majiteľovi vrátiť aj iný kúsok zlata, aký im bol zverený do úschovy.

Neskôr, keď sa dosiahol potrebný počet zákazníkov zistili, že nemusia držať v hotovostných rezervách 100% vkladov. Keďže vklady sa ukladali a vyberali priebežne, vystačili si s čiastočnými rezervami. Ako udávajú Samuelson s Nordhausom: „V dôsledku všetkých týchto vzájomne sa vyrovnávajúcich sa výberov a vkladov sa odhaduje, že väčšina bánk potrebuje iba 1% vkladov, aby nezostala bez peňazí [cit. dielo, str. 237] Historický bankár teda investoval prebytočnú hotovosť do cenných papierov, v tedajšej dobe hlavne do zmeniek.

Zákonitým procesom koncentrácie sa časom vytvorilo niekoľko desiatok veľmi vplyvných peňažných inštitúcií, ktoré zohrali významnú úlohu vo formovaní svetového peňažného systému tak, ako ho poznáme dnes.

Popri týchto procesoch sa vyvíjala aj politická moc. Rozpočet panovníkov sa zvyšoval, rástla vojenská sila, rástli daňové príjmy. Keď už vlastné príjmy (rozumej príjmy plynúce do pokladnice zo zdaňovania vlastnej populácie) a externé konfiškácie (rozumej vojnové koristi) nestačili na krytie potrieb vladára, obrátil sa tento so žiadosťou o pôžičku na banku.

Po stáročia fungovalo financovanie kráľov a vlád ako veľmi lukratívny biznis. Je to dvojsečná zbraň, ktorá na jednej strane zabezpečuje úrokový výnos a na strane druhej umožňuje ovplyvňovať politické rozhodnutia podľa vôle veriteľa. Tu hrá významnú úlohu psychologický moment. Čoho sa môže kráľ báť viac, ako rivala so silným finančným partnerom? „Buď nám teda urobíš po vôli, alebo naša pobočka v Antverpách poskytne veľmi výhodné obchodné podmienky vojvodovi Oranžskému“. Ak kráľ nepriateľov nemal, tak ich mohli vytvoriť. Ako, to si ukážeme v nasledovnej prípadovej štúdii. 

Jednými zo zakladateľov tejto hry bol slávny House of Rothschild. Založenie tejto inštitúcie je ukázané na nasledovnej schéme: [IBRAHIM 1996, str.13]

Schéma 1 




Medzinárodní bankári sa od tradičných líšili v niektorých momentoch: boli kozmopolitní a medzinárodní, mali blízke vzťahy s vládami a hlavne ich zaujímali vládne dlhy vrátane dlhov zahraničných. 

Spôsob tvorenia nepriateľov opisuje prof. Stuart Crane takto: 

Ak sa pozriete naspäť na všetky vojny v Európe počas 19. storočia tak uvidíte, že sa skončili nastolením „rovnováhy síl.“ Po každom premiešaní sa nakoniec ustanovila rovnováha síl v novom zoskupení okolo House of Rothschild v Anglicku, Francúzsku alebo Rakúsku. Zoskupili národy tak, že ak nejaký kráľ „začal robiť problémy“ tak víťazstvo vo vojne kopírovalo tok financií. Prehľad o zadĺžení bojujúcich národov zvyčajne určil, kto má byť potrestaný. [ABRAHAM 1985, s. 46] Vplyv Hosue of Rothschild ale neostal iba na starom kontinente.

2.2.
„FED Inc.“

Koncom 19. storočia nastala vhodná doba na transatlantické prepojenie európskej bankárskej kliky a amerických priemyselných konglomerátov s cieľom založiť aj v „novom svete“ centrálnu banku. 

Pomocou rodinného spojenia Rotschild – Schiff - Loeb - Wartburg sa vplyv európskej dynastie preniesol aj do zákulisia americkej politickej scény. V roku 1907 načrtli záujmové skupiny zastúpené spoločnosťami J.P. Morgan & Company, Morgan’s Bankers Trust (J.P. Morgan), National City Bank (J.D. Rockefeller), Kuhn, Loeb and Co. (Paul Warburg, Jacob Schiff, Rothschildovci), návrh zákona o Federálnom rezervnom systéme. Po niekoľkoročnom lobovaní a zákulisných praktík, sa im podarilo presvedčiť parlament aby zákon prijal. Stalo sa tak 22. decembra 1913. Tento zákon mal ochrániť americký finančný systém od vplyvu “Peňažných trustov” založením centrálnej banky. Celý koncept zákona ale navrhla tá istá skupina, ktorú mal obrať o moc. Rok na to schválil americký parlament zákon o progresívnej dani z príjmu, ktorá mala zabezpečiť splácanie “národného dlhu”, ktorý vydávali Federálne rezervy americkej vláde. Jeden z odporcov zákona, konzervatívec Henry Cabot Lodge st. predvídavo prehlásil: ”Zákon, tak ako stojí, mi pripadá ako otvorená cesta k neúmernej inflácii meny.... Nemyslím si, že by sa mal prijať akýkoľvek zákon, ktorý zatopí zlatý štandard v príleve papierových peňazí. [voľne podľa: ABRAHAM, 1985, str. 43 - 66]

2.3.
Stroj na peniaze

Týmto sa dostávame ku kľúčovému problému. Zadĺženie v konečnom dôsledku vyvoláva nárast množstva peňažnej masy v ekonomike, tak ako je ukázané na nasledovnom príklade: 

Príklad

Predpokladajme ekonomiku s tromi subjektami: vláda -centrálna banka - verejnosť. Vláda sa snaží rozprúdiť ekonomiku uvoľnením nových peňazí do obehu. Stanovme si množstvo peňazí v držbe verejnosti ako Q1 a úrokovú sadzbu i, za ktorú si požičiava vláda od centrálnej banky. Predpokladajme ďalej že iba centrálna banka môže vydávať nové peniaze. Vláda bola nútená si požičať od banky sumu Q2 úrokovej sadzbe i. Vydanie dlžných cenných papierov musí byť kryté vytlačením Q2 nových peňazí. Vláda teda vydala dlžobné úpisy banke na sumu Q2 + i * Q2 a banka jej doručila šeky na sumu Q2. Vláda uvoľní Q2 nových peňazí do ekonomiky napr. 
vo forme miezd štátnych zamestnancov. Do času splatnosti sa vláda snaží získať financie na splatenie istiny. Vyberie dane vo výške Q2 + i * Q2 a splatí svoj dlžobný úpis. Takouto transakciou sa množstvo peňazí v držbe verejnosti zmenšilo na Q1 - Q2 - i * Q2, finančná bilancia vlády sa nezmenila, a banka vyprodukovala Q2 + i * Q2 nových, „legitímnych“ peňazí. Súkromné osoby stojace za centrálnou bankou získali takýmto spôsobom kapitál na ďalšie zhodnotenie. 

Približne takýmto spôsobom dochádza k prelievaniu peňazí do menej majetných k super bohatým. Takýmto spôsobom nastala situácia, kedy majetok 358 miliardárov sa rovná spoločnému príjmu 45% svetovej populácie, čo činí 2,5 miliardy ľudí na spodku rebríka.

3.
Rezolutika

Po predostretí základných problémov vychádzajúcich zo súčasného spôsobu vydávania peňazí a ich uvoľňovania do obehu sa pokúsme nájsť vhodnú alternatívu. Existuje niekoľko rôznych teoretických názorov - a niektoré prešli aj do praxe - ktorých vhodné spropagovanie a implementácia, pomôže rozlúsknuť oriešok zvaný „verejná dlhová služba“.

3.1.
Peniaze zadarmo

Keď sa dnes vydávajú peniaze, vydávajú sa vo forme kreditu pre banky a pre dlžníka, či už súkromného alebo verejného vystupujú vo forme debetu. Samozrejme, že sa dlh musí splatiť aj s úrokmi. Ekonomické problémy súvisiace s verejnou dlhovou službou rozvádzať na tomto mieste nebudeme.

Na druhej strane, kreditné peniaze takéto negatíva neprinášajú. Peniaze by mali byť vydané a dané - nie ako pôžička ale darované - každému členovi spoločnosti ako právoplatný podiel pri rozvoji ekonomiky. Keď sa tvoria peniaze, aj tak ich musia zarobiť občania, ktorí majú právo na to aby patrili im. 

Proces rozdeľovania kreditných peňazí opsiuje taliansky profesor práva na Teramskej univerzite Giacinto Auriti dvomi odsekmi. Tento návrh skutočne prezentoval talianskemu parlamentu. [Hasslberger 1999]

Odsek 1

Momentom vydania peňazí centrálnou bankou sa tieto stávajú majetkom národa.

Odsek 2

Každému občanovi sa pridelí sociálny príjmový kód a na základe tohto kódu sa bude následne všetkým občanom rozdeľovať ich podiel z emisie meny a z iných možných zdrojov sociálneho príjmu. 

3.2.
Silvio Gesell a opečiatkované peniaze

Silvio Gesell (1862 - 1930) bol jedným z prvých priekopníkov, toho čo nazval „prirodzený ekonomický poriadok“. Die Natuerliche Wirtschaftsordnung je aj názov jeho hlavného diela. John Maynard Keynes prevzal od Gesella niektoré myšlienky a raz vyhlásil “Verím, že budúcnosť sa z ducha Gesella poučí viac ako z ducha Marxa”. Citát z Harper‘s Magazine udáva: „Ak môžeme Karla Marxa považovať za proroka socializmu, tak Gesell môže byť prorokom slobodnej súkromnej ekonomiky...stále však je zavrhovaný ortodoxnými ekonómami“. [Hasslberger 1999] V čom teda spočívalo jeho riešenie? Aj on predpokladal vydávanie neúročených peňazí, ktoré by navyše boli označené dátumom ich vydania. Od dátumu vydania sa má odvíjať ich aktuálna kúpna sila, lebo Gesellove peniaze strácajú každým mesiacom 1% zo svojej nominálnej hodnoty. Takýmto systémom - peňažnou daňou - sú držitelia peňazí nútení tieto čo najskôr minúť. Toto kladie peniaze na rovnakú úroveň ako tovar. Obe strany obchodu už majú určitú nutnosť realizovať obchod čo najskôr, lebo obe hodnoty, ktoré ponúkajú - tovar ako aj peniaze - sa znehodnocujú. [WILLIAMS 1995]  Centrálna banka môže takýmto spôsobom kontrolovať celkovú sumu peňazí v obehu a cenovú stabilitu a vždy vhodným spôsobom zakročiť - či už zvýšením množstva peňazí pri poklese cien alebo znížením pri raste cenového indexu. Úrok by sa v takomto systéme stal nadbytočným a vďaka ľahšiemu prístupu ku kapitálu by postupne klesol na nulu. Rakúske mesto Wűrgl <layer src=“http://www.spidersoft.com/ads/bwz468_60.htm“ visibility=hidden id=a1 width=600 onload=“moveToAbsolute(ad1.pageX,ad1.pageY); a1.clip.height=60;visibility=‘show‘;“></layer> roku 1932 vytvorilo opečiatkované peniaze, ktoré fungovali súbežne s bežnými peniazmi. Bežná mena sa používala hlavne na dovoz/vývoz tovarov a alternatívne, neúročené peniaze na úhradu miestnych tovarov, služieb, potravín. Tento systém vyhlásila Rakúska národná banka za nelegálny potom, ako sa oň začala zaujímať viac ako tridsiatka provincií. Považovala ho za ohrozenie jej monopolu.

Počas Veľkej depresie existovali aj v USA stovky „scriptov“ - alternatívnych peňazí ako náhrada za chýbajúce množstvo národnej meny v obehu. Veľa z nich neuspelo, ale napr. firma Larkin Merchandise v roku 1933 vyplácala svojich zamestnancov poukážkami, ktoré potom prijímala vo svojich predajniach. Účtovníci spoločnosti odhadli, že bondy v hodnote 36.000 dolárov boli ekvivalentné 250.000 dolárov obratu. [WILLIAMS 1995]

3.3.
LETSystem - Local Exchange and Trading System

Zamerajme sa teraz na riešenie globálneho problému národnej meny pomocou nástrojov regionálnej politiky. Ľudia, ktorí žijú v určitom regióne majú možnosť si vytvoriť vlastný zúčtovací systém, ktorý je nezávislý od ponuky peňazí v národnom meradle. LET systém dáva ľuďom doňho zapojeným možnosť pokračovať vo výmene aj keď nie je dostatok bežných peňazí. Prvý LET systém založil v Britskej Kolumbii, v Kanade Michael Linton v roku 1983 ako odpoveď na nárast nezamestnanosti po zatvorení miestnej leteckej základne. [DOUTHWAITE 1999 str. 39] Najväčší počet zapojených komunít je však v Austrálii a na Novom Zélande. Dnes existuje vyše 500 takýchto fungujúcich systémov. LET systém stavia ako základný kameň moment spolupráce s prihliadnutím na dlhodobý rozvoj, na rozdiel od tradičnej kompetitívnej ekonomiky s vidinou krátkodobého zisku. Druhým dôležitým momentom je uvedomenie si, že skutočné bohatstvo komunity leží v jej tovaroch a službách a nie v peniazoch, ktoré vystupujú iba ako zúčtovacia jednotka. Stručne môžeme LET systém charakterizovať slovami jeho zakladateľa Michaela Lintona: „...samoregulačná ekonomická sieť pracujúca ako systém účtov, ktorá dovoľuje svojim členom (občanom, firmám) vydávať vlastnú zúčtovaciu jednotku“ [WILLIAMS 1995 s. 45]
LETS pracujú na princípe občianskych združení, ktoré vzniknú za účelom organizovania slobodnej výmeny tovarov a služieb medzi členmi navzájom. Hodnota zúčtovacej jednotky sa zvykne stanoviť buď ako rovná národnej mene, alebo ako minimálna hodinová mzda, čo zaručuje „správnu plácu za dobre vykonanú prácu“. Peniaze nefigurujú ako žetóny, mince a pod. ale výlučne iba ako zápisy na účtoch. 

Lokálne peniaze sa vo vnútri systému vytvoria na základe prísľubov účastníkov. Peniaze teda neexistujú ako také, ale iba ako záväzky členov. Každý člen súhlasí, že ponúkne svoje tovary a schopnosti zvyšku komunity za prísľub, že komunita spraví to isté pre nich. Niekoľko ľudí vykonáva potrebnú administratívu. Lokálne peniaze neputujú mimo komunitu a na úhradu externých tovarov a služieb sa používa bežná mena. Každý člen poskytne ostatným členom svoje služby a výrobky a určí komodity, ktoré chce kúpiť. Za týmto účelom sa vytvorí databáza ponúkaných a požadovaných komodít. Člen má vytvorený svoj vlastný účet, pomocou ktorého realizuje obchodné transakcie. Stav účtov je prístupný všetkým členom systému. Keď ľudia vstúpia do transakcií, výsledok sa zaznamená na ich účty. Pomocou bodového systému sa potom kupujúceho účet poníži a stav účtu predávajúceho narastie o stanovený počet bodov. V základe je LETS hra s nulovým súčtom.  Keďže neexistuje úrok, nové účty môžu prejsť okamžite do debetu. Vytvorenie dlhu voči systému sa považuje iba za odhodlanie odovzdať komunite svoje schopnosti.

LETS okrem toho, že môžu riešiť problém meny, pomáhajú komunitám pri riešení problémov nezamestnanosti a depresie. LETS môže oceniť také tovary a schopnosti, ktoré systém s obmedzeným zdrojom peňazí ohodnotiť nedokáže.

3.4.
WIR – švajčiarsky ekonomický kruh

O dosť starším alternatívnym ekonomickým systémom je švajčiarsky Wirtschaftsring. Založila ho v roku 1934 skupina podnikateľov s cieľom preklenúť vtedajší nedostatok peňazí a odvtedy sa z neho stala masová organizácia. V roku 1993 šesťdesiattisíc majiteľov účtu WIR malo obrat 2 521 milióna švajčiarskych frankov. [DOUTHWAITE 1999 str. 36-37]
To, čo podniky v čase nedostatku národnej meny naozaj potrebujú, je vhodne regulovaný systém vzájomného úverovania sa, aby pri vzájomnom obchodovaní mohli používať menej normálnych peňazí. Idea zakladateľov bola tá, že obchodníci, ktorí sa dobre poznajú a dôverujú si, si poskytnú úvery na nákupy v rámci svojej skupiny, takže si nemusia požičiavať od bánk. Podľa správy o tomto systéme z roku 1971 sa domnievali, že môžu robiť vzájomné transakcie medzi sebou na základe systému CHITS, ktorý by pokrýval aspoň časť ceny každej transakcie, pričom zvyšok by sa vyrovnával konvenčným spôsobom. Čoskoro sa však zistilo, že kvôli zabezpečeniu širšej akceptovateľnosti týchto CHITS a taktiež, aby to bolo v súlade s existujúcimi zákonmi o bankovníctve a predišlo sa finančným stratám, nevyhnutné bolo ručenie.

Práve trvanie na ručení čiastočne vysvetľuje, prečo WIR pretrval, keď podobné systémy založené v iných krajinách v rovnakom čase zmizli bez stopy. Avšak oficiálna história WIR vypracovaná pri príležitosti päťdesiateho výročia svojej existencie prezrádza, že WIR prežil ako jediný preto, lebo ostatné systémy si neuvedomili význam toho, čo robili a po skončení finančnej krízy boli zrušené. V niektorých prípadoch tu zohral svoju úlohu aj odpor zo strany vplyvných hospodárskych kruhov. 

WIR je v podstate nezávislý menový systém pre malé a stredné podniky. Firma, ktorá chce do neho vstúpiť, navštívi kanceláriu WIR a dohodne stretnutie, na ktorom sa prerokujú úverové požiadavky tejto firmy a ručenie, ktoré je schopná poskytnúť. Pretože prvé hypotéky vo Švajčiarsku zvyčajne neprekračujú 60% kúpnej ceny majetku, najčastejším ponúkaným ručením je druhá hypotéka na dom alebo firemné budovy. V posledných rokoch vyše 80% WIR - pôžičiek bolo zabezpečených týmto spôsobom. Žiadosť o pôžičku sa potom zašle na komisiu schvaľujúcu úvery WIR, ktorá preverí spoľahlivosť ručenia a zaobstará si správu o žiadateľovi od agentúry kontrolujúcej úvery. Ak táto správa a spoľahlivosť žiadateľa sú v poriadku, nový účastník dostane šekovú knihu WIR, plastickú platobnú kartu a veľký katalóg s menami ostatných účastníkov, u ktorých môže byť táto pôžička použitá. 

Celkovo vzaté sa platidlo WIR vyhýba dvom hlavným neduhom typickým pre národné meny: nikdy ho nie je nedostatok a pretože sa neplatí žiadny úrok za jeho používanie, nevyvoláva nutnosť rastu. Okrem toho, aby sa mohlo používať, nie je potrebné ho najprv vonku zarobiť či zvonku požičať. Zdá sa, že jeho hlavnou nevýhodou je to, že sa často považuje za spôsob financovania prevádzkového kapitálu podnikov a nie uľahčenia vzájomného obchodovania. Následkom toho sa vydáva príliš veľa dlhodobých pôžičiek a niektorí členovia zarobia tak veľa peňažných jednotiek, že už o ďalšie nemajú záujem. Je očividné, že prístupnosť hypoték tieto ťažkosti zvyšuje.
4.
Resumé 

Problémy, ktoré so sebou prináša existencia úroku a následne vznikajúceho dlhu, či už privátneho alebo verejného majú ďalekosiahle dôsledky. Nielen samotné zadĺženie ale aj inflačné pôsobenie úroku spôsobuje národohospodárom bezosné noci. Úrok je zakomponovaný do nášho myslenia do takej miery, že málokto sa pozastaví nad jeho opodstatnenosťou. Pokúsme sa ale na chvíľu vystúpiť zo zaužívanej reality a povedať si „Počkaj chvíľu, zdá sa, že tu niečo nesedí“.  Alternatívne teoretické poznatky a praktické skúsenosti sa môžu zdať kacírske, ale pri ich bližšom preskúmaní si môžu získať naše sympatie. Ak už nič iné, tak poskytujú možnosť voľby. Veríme, že prechod ľudstva z industriálneho veku do doby informačnej napomôže šíreniu názorov, ktoré pôsobia ako samoregulačný mechanizmus súčasného svetového ekonomického poriadku.  Riešenie leží v atomizácii nadnárodných a národných štruktúr na časti, ktoré vzájomnou spoluprácou vytvoria štruktúru omnoho rôznorodejšiu a bohatšiu akou bola pôvodná, uniformná.
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Mayer Amschel


(1744-1812)


Založil vo Frankfurte bankársky podnik s menom Rotschildovcov a rodinnou tradíciou, ktorý to dotiahol na vedúcu európsku banku 19. storočia. On a jeho manželka Gutele Schnapper mali 10 detí, ale rozhodol, že iba jeho následníci zdedia podiel v banke. Do podniku vstúpili všetci piati jeho synovia. Jeden ostal vo Frankfurte, zatiaľ čo zvyšní zriadili pobočky vo Viedni, Londýne, Neapoli a Paríži.





Nathan Mayer


(1777-1836 )


Založil rodinú banku v Londýne, pomenovanú N.M: Rotschild. Bol považovaný za bankárskeho génia vo svojej generácii.





Solomon Mayer


(1774-1855 )


Založil viedenskú banku. Bol považovaný za diplomata rodiny. Zaštítoval zakladajúce činnosti viacerých rotschildovských podnikov. 





Amschel Mayer


(1773-1855 )


Zostal vo Frankfurtskej banke, ktorá zatvorila svoje dvere v roku 1091. Po náboženskej stránke bol zo všetkých piatich najortodoxnejší.





Carl Mayer


(1788-1855 )


Založil obchod v Neapoli, ktorý bol po anexácii Neapla Talianskom zatvorený.





Jacob  Mayer


(1792-1868 )


V roku 1917 založil tento tvorivý bankár rodinnú banku v Paríži. V posledných mesiacoch svojho života kúpil Château Lafite, jednu z najlepších viníc v Bordeaux. Banka bola znárodnená socialisticou vládou Françosia Mitteranda v roku 1981.








* Tento stav bol samozrejme pravdivý hlavne v dávnejších dobách, kedy neexistoval fenomén inflácie a následné zníženie kúpnej sily peňazí.





